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Row-level security su
parametri campo i Power
Bl

PUBBLICATO NOVEMBRE 7, 2022 DI FRANCESCO BERGAMASCHI E DAVID BIANCONI

In un recente aggiornamento di Power Bl Desktop, e stata annunciata

al preview dei parametri campo (field parameter). La funzionalita permette di
selezionare, tramite comodi filtri visivi (slicer), le colonne e le misure da includere in
una o piu visual di Power Bl.

Tra le caratteristiche piu particolare dei parametri campo, spicca il fatto che essi
nascono in tabelle calcolate create ad hoc. Dunque, visto che in queste tabelle
sono listate, in diverse righe, le colonne e le misure coinvolte, e possibile applicare
a queste tabelle calcolate la sicurezza di riga (row-level security, RLS). La
conseguenza di cio e che, grazie a questa nuova funzionalita, € possibile non solo
rendere autonomi i consumatori dei report nel modificare le misure e le colonne
coinvolte in una o piu visual (senza dovere avere il diritto di modifica vero e proprio
sul report — che non tutti i progettisti vogliono concedere - e senza dovere, avendo
il diritto di modifica, effettivamente cercare tali misure e colonne nel pannello
campi sull'interfaccia cloud del report, operazione non per tutti semplice), ma
anche filtrare la lista delle misure e delle colonne esposte negli slicer creati dai
campi parametro sulla base dell'utente consumatore, tramite la creazione di
ruoli sulle tabelle calcolate dei campi parametro.

In parole semplici, un utente che appartiene alla produzione potra, in modo
automatizzato, trovare negli slicer soltanto le colonne e le misure che piu gli
interessano visto il suo dipartimento di appartenenza. Allo stesso modo, una
persona che lavora nelle vendite vedra disponibili altre colonne e misure.

Sviluppo

Due premesse:
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1. come gia accennato, la funzionalita dei parametri campo €, al
momento della scrittura di questo articolo, in preview. Questo vuol dire
che Microsoft non offre supporto in caso di difficolta. Dunque, € bene
esplorare le funzionalita ma non ancora metterla in produzione;

2. latecnica che verra a breve esposta non costituisce security bensi e
una customizzazione. Infatti, se un utente ha il diritto di modifica su un
report e procede in tal senso, le colonne e le misure saranno tutte
visibili. Nulla di cio che sara mostrato in questo articolo crea vera e
propria sicurezza. Se si vuole veramente nascondere misure, colonne
e tabelle per alcuni utenti (questa si che sarebbe sicurezza), bisogna
usare la sicurezza di oggetto (object-level security). Per inciso,
quest'ultima tecnica non permette di nascondere misure, bensi
soltanto colonne e tabelle, ma, attraverso un work-around, € in effetti
possibile nascondere misure. La row-level security (RLS) non &, invece,
usata per nascondere oggetti bensi righe di una tabella (esempio:
alcuni territori devono essere nascosti ad un utente che appartiene alle
vendite per ragioni di assegnazione di aree di vendita ad altri agenti).

In questo articolo, dunque, si mostra un'applicazione della RLS che impedisce di
vedere alcune righe di una o piu tabelle la qual cosa, grazie alla funzionalita campi
parametro, ha l'effetto visivo di nascondere dagli slicer alcune colonne e misure ma
non, ripetiamo, di renderle inaccessibili nel modello (per ottenere quest'ultimo
effetto servirebbe la object-level security). Non trattandosi di righe di dati ma di
righe di tabelle tecniche create dai campi parametro, in questo caso la row-level
security “non " security nel senso che lo e soltanto in queste tabelle tecniche che
sono scollegate dal modello come mostrato in figura 1.
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Figura 1

Come ultimo dettaglio introduttivo, sara mostrata la tecnica applicata ad un
parametro campo costituito da una serie di misure. La stessa tecnica puo essere
applicata ad un parametro campo costituito da una serie di colonne. In linea di
principio, € possibile creare un parametro campo che annoveri al suo interno sia
colonne che misure, ma lo sconsigliamo vivamente.

Sviluppo

Si consideri il seguente report, in cui sono stati creati due campi

parametro: Misure e Colonne. Si tratta di tabelle, che sono state modificate per
permettere di avere la stessa misura, nel caso in esame, listata piu di una volta in
modo da poterla attribuire a piu dipartimenti.
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Misure

‘ EnglishEducation Vendite Volumi Costi Margini  Margini pct

M seleziona tutto .
Produzione
B Vendite
B Volumi Produzione =] Bachelors 9.900.143 18.144 5.835.328 4.064.815 41,1%
M Costi F 5076.191 8993 2.990.005 2.086.187 41,1%
B Margini M 4.823.951 9.151 2.845323 1.978.629 41,0%
B Margini pct Graduate Degree  5.460.560 10.603 3.207.794 2.252.766 41,3%
High School 4.638.026 10.320 2.741.503 1.896.523 40,9%

Colonne Partial College 7.723.543 16.623 4.536.740 3.186.803 41,3%
[] calendarYear Partial High School 1.636.405 4,708 956.430 679.975 41,6%
[ Date Totale 29.358.677 60.398 17.277.794 12.080.884 41,1%
B Gender
M EnglishEducation
[] Color
[ ] sizeRange Figura 2

In figura 2, le misure sono selezionate dallo slicer Misure, le colonne in riga dallo
slicer Colonne. Questi slicer sono stati creati automaticamente da Power Bl Desktop
all'atto della creazione dei due rispettivi parametri campo: Misure e Colonne.
Intervenendo sui due slicer, € immediato per un utente modificare il report come in
figura 3.

Misure

= ) Color Vendite Volumi Margini pct
|®] Seleziona tutto ;
Produzione
l Vendite
B Volumi Produzione [] Black 8.838.412 9.843 42,4%
[ Costi 2001 345.815 154 43,4%
(] Margini 2002  1.728.252 868 42,1%
B Margini pct 2003 | 3.851.091 4228 42,1%
2004 | 2.913.254 4.593 42,8%

Chlaava . [ Blue 2.279.096 3.970 39,0%
B CalendarYear 2003 860.381 1.563 39,1%
[ ] Date 2004 1.418.716 2.407 39,0%
[ Gender [F] Multi 106.471 3.926 23,0%
[ EnglishEducation 2003 42.099 1.568 23,0%
B Color 2004 64.371 2.358 23,0%
st e N

Totale 29.358.677 60.398 41,1%
Figura 3

| due campi parametro sono stati creati da Power Bl tramite tabelle calcolate, ecco
il codice della tabella Colonne e la tabella stessa, in figura 4.
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>< v/ 1 Colonne = {

2 ("CalendarYear", NAMEOF('Calendar'[CalendarYear]), 0),

3 ("Date", NAMEOF('Calendar'[Date]), 1),

4 ("Gender", NAMEOF('Customer'[Gender]), 2),

5 ("EnglishEducation”, NAMEOF('Customer'[EnglishEducation]), 3),
6 ("Color", NAMEOF( 'Product'[Color]), 4),

7

8

("SizeRange", NAMEOF('Product'[SizeRange]), 5)

}

Colonne E 3 E
CalendarYear 'Calendar'[CalendarYear] 0
Date 'Calendar'[Date] 1
Gender 'Customer'[Gender] 2
EnglishEducation 'Customer'[EnglishEducation] 3
Color 'Product'[Color] 4
SizeRange 'Product'[SizeRange] 5
Figura 4

Non si approfondira la funzione NAMEOF, tuttavia si noti che la tabella € una lista di
stringhe e di interi - questi ultimi servono a decidere l'ordine di apparizione del
campo in un report. Le tabelle sono modificabili perché sono tabella calcolate. In
effetti, si & intervenuti soltanto sulla tabella calcolata -ancora generata a fronte del
parametro campo - Misure, eccone la versione finale dove si notera che:

1. la stessa misura ¢ listata piu volte a seguito della modifica, come gia
accennato, per poterla attribuire a diversi dipartimenti,

2. e stata aggiunta una colonna con il dipartimento autorizzato ad avere
quella particolare misura in selezione (figura 5). Non € possibile, in fase
di creazione del campo parametro, al momento della scrittura di
questo articolo, aggiungere piu volte lo stesso oggetto.

8:8 www.kubisco.com @ info@kubisco.com Fp Pag. 5di 8

Tutti i diritti riservati.
Senza apportare modifiche, questo documento puo essere liberamente diffuso.
IL contenuto puo essere riprodotto, in tutto o in parte, citando l'autore e il sito di kubisco (www.kubisco.com).

‘auoizeondde Ip I1seo doid 1e onedsii eZUBIS0D B] 8 LI0IS IP BZUSSSE,] 81USWEBLIOUOINE SIBD1JLISA € 0INUS] & INUSIUOD I8P 8101ezznn Iubo

‘1on3epIp 1doos Jad nsodoid ouoBuaA & OUOS BUWO0D 1SOD LIoiNe |Bep 11e1ose)l ouos 1sod 010BUIS [UBO Ul IINUSIUOD B1l) | 8 82IP0D |


file:///D:/OneDrive%20-%20Bianconi%20Management%20Consulting/Desktop/www.kubisco.com
mailto:info@kubisco.com?subject=messaggio
https://www.kubisco.com/
https://www.kubisco.com/
https://www.kubisco.com/
mailto:info@kubisco.com?subject=messaggio
https://www.linkedin.com/showcase/kubisco/
https://www.facebook.com/Kubisco.Project
https://www.instagram.com/kubisco_com/
https://twitter.com/kubisco_com
https://www.kubisco.com/
https://www.kubisco.com/
mailto:info@kubisco.com?subject=messaggio

Jkubisco e 2 m 6 ® ¥

X V' 1 Misure = {
2 ("Costi", NAMEOF('Sales'[Costi]), 3, "Produzione"),
3 ("Costi", NAMEOF('Sales'[Costi]), 3, "Marketing"),
4 ("Margini", NAMEOF('Sales'[Margini]), 4, "Marketing"),
5 ("Margini pct", NAMEOF('Sales'[MarEini pctl), 5, "Mar‘keting"),
6 | |("vendite", NAMEOF('Sales'[Vendite]), 0, "Vendite"), |
7 ("Volumi Produzione", NAMEOF('Sales'[Volumi Produzione]), 1, "Produzione"),
8 ("Volumi Produzione", NAMEOF('Sales'[Volumi Produzione]), 1, "Marketing"),
9 I("Volumi Produzione", NAMEOF('Sales'[Volumi Produzione]), 1, "Vendite")—l
10 }
Misure FI |T T| Dipartimento |T
Costi 'Sales'[Costi] 3 Produzione
Costi 'Sales'[Costi] 3 Marketing
Margini 'Sales'[Margini] 4 Marketing
Margini pct 'Sales'[Margini pct] 5 Marketing
Vendite 'Sales'[Vendite] 0 Vendite
Volumi Produzione 'Sales'[Volumi Produzione] 1 Produzione
Volumi Produzione 'Sales'[Volumi Produzione] 1 Marketing
Volumi Produzione 'Sales'[Volumi Produzione] 1 Vendite

Figura 5

In figura 5, si noti che soltanto le misure Vendite e Volumi Produzione sono
pertinenti al dipartimento vendite. Dunque, selezionando il ruolo Vendite, ecco
come si mostra il report (figura 6).
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Sokubisco

@ Visualizzazione attuale come: Vendite

Misure

B Seleziona tutto
B Vendite

B Volumi Produzione

Colonne

M CalendarYear

(| Date

[] Gender

[] EnglishEducation
H Color

[] sizeRange

Figura 6

Color

= Black
2001
2002
2003
2004
[=] Blue
2003
2004
= Multi
2003
2004
E NA

~Annan

Totale 293§8(;;7

a

D7

B 6 @ ¥

Arresta visualizzazione

Vendite Volumi
Produzione
8.838.412 9.843
345.815 154
1.728.252 868
3.851.091 4228
2.913.254 4,593
2.279.096 3.970
860.381 1.563
1418.716 2.407
106.471 3.926
42.099 1.568
64.371 2.358
435.117  28.919
60.398

Al

v

g A

1uoizezzijensip

«

Campi »

l L Cerca

> B8 Calendar

> B Colonne

> B Customer

> Misure

> B Product

v 8 Sales
O CarrierTracking...
O CurrencyKey
) CustomerKey
O CustomerPON...
O DiscountAmount
O DueDateKey
O ExtendedAmou...
O Freight
[J & Margini
O Margini pct
O OrderDate

Si noti, in figura 6, che la misura Costi € ancora visibile tra i campi di Sales - e
potrebbe essere inclusa nella matrice mostrano i suoi valori -, ecco cosa si intende
per ‘non e security” in questo caso: sono state soltanto nascoste alcune misure
dallo slicer ma non dal modello e solo in quest'ultimo caso si potrebbe parlare
veramente di security. L'effetto € comunque molto interessante e puo aiutare a
rendere immediato e flessibile l'uso di report anche in presenza di decine e decine

di misure.

Per concludere, ecco la sintassi usata per i filtri dei ruoli, che sono stati creati in
modo statico (figura 7), gli altri filtri sono del tutto simili ma riportano un diverso
nome del dipartimento (Produzione o Vendite).
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Gestisci ruoli
Ruoli Tabelle Espressione DAX filtro tabella
Marketin Calendar . . .
g [Dipartimento] = "Marketing"
Produzione Colonne
Vendite Customer
Misure Y-
Crea ‘ Elimina Product
Sales
Filtrare i dati che possono essere visualizzati da questo ruolo con
un'espressione di filtro DAX che restituisce un valore True/False. Ad
esempio: [ID entita) = "Valore"
Salva ' Annulla ‘
Figura 7

Si noti i parametri campo sono una caratteristica del client che manda le query e
non di Tabular. Per esempio, Excel non € un client dotato di questa funzionalita,

dunque non é possibile consumare un report Power Bl come quello mostrato in

questo articolo tramite Excel.

Conclusioni

Power Bl offre tantissime funzionalita che possono essere usate in modo
creativo per migliorare la flessibilita e la customizzazione dei report. Pensate out
of the box e provate, provate, provate. Tutto cio che é utile a fare sentire |
consumatori del report al centro del processo di design, aiutera a fare circolare i
report e a distribuire Intelligence. Si raccomanda di notare che quanto mostrato
in questo articolo non &, a tutti gli effetti, security, se non applicata ad una
tabella scollegata dal modello che, in effetti, non nasconde alcuna informazione
dal modello stesso.
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